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Sie haben an der QualifizierungsmaBnahme zur vertriebsorientierten Positionierung
und Argumentation von CELSIUS-Systemen mit Erfolg teilgenommen. Dieses Seminar
umfasst Themen wie Workstation-Technologien, IT-Markte, Einsatzgebiete und
Anwendungsszenarien sowie Konfiguration und Preisfindung der CELSIUS-Systeme.
Diese Seminarreihe setzt sich aus unterschiedlichen, aufeinander aufbauenden
Vertriebstrainings zusammen, die eine optionale und umfassende Ausbildung
gewahrleisten.

Alle Fujitsu Siemens Computers QualifizierungsmaBnahmen haben das Ziel,
Spezialkenntnisse und Praxiswissen zu vermitteln und somit Kundenzufriedenheit
durch kompetente Partner zu erhohen.
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